O SER HUMANO NO CENTRO DAS
RELACOES

SEGMENTO
Industria Farmacéutica

SOLUCAO
Team Building
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COMO ATUAMOS?

Equipes distribuidas por todos os estados do pais, com cultura diversa e poucas
oportunidades de encontro presencial.

Em grandes eventos como convenc¢des de vendas esta é a Unica oportunidade que as
equipes de treinamento de vendas tem para engajar e motivar seus times.

Além das capacitacdes técnicas, é necessario gerar acoes com foco em comportamentos
desejados e provocar essas equipes a refletir sobre a ado¢ao de novos comportamentos.

TEAM BUILDING

A HT one ambientou toda a convenc¢ao de vendas com base em um filme de gladiadores,
desde banners, faixas, cards, bandeiras, etc.

Os principais temas como:
* Trabalho em equipe paravencer adversidades;
» Seguir diretrizes para obter resultados;
* Focono resultado;
» Estratégias para conseguir novos resultados;

Todos esse temas foram usados nas 10 estagdes simultaneas com jogos e 0s
participantes puderam realizar trabalhos em equipe. Ao final de cada atividade os
facilitadores conduziam debriefings alinhando os temas com as atividades realizadas.

300 colaboradores.
10 facilitadores.
3 horas de atividades outdoor.
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